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Vor Ort

«Wir schaffen

| ebenswelten»

Simone Stuber leitet den Familienbetrieb Stuber Team AG, Kiichen- und Innenaushau,
in der vierten Generation. Was als kleine Wagnerei begann, entwickelte sich
in fast 60 Jahren zu einem renommierten Unternehmen mit eigener Planungsabteilung
und Schreinerei sowie 75 Angestellten. Von Cornelia Bisch

1+2 Die Visualisierungen werden erstellt und dann von
Hand koloriert, um dem Kunden die bestmdgliche Vorstellung
des Endergebnisses zu vermitteln.
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Vor Ort «Wir schaffen Lebensweltens»
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> Eine grossziigige, helle Atmosphire umgibt die aus-
gesuchten Einrichtungsstiicke im Showroom der Stuber
Team AG, Kiichen- und Innenausbau, in Rotkreuz. Die
Dichte der prisentierten Einzelstiicke ist so geschickt
gewihlt, dass jedes einzelne zur Geltung kommt, die
arrangierten Wohn-, Ess- und Kiichenbereiche aber auch
als Ensembles wirken. Teppiche in warmen Erdtonen und
weiches Licht verleihen den massgefertigten Mobeln,
Sideboards, Esstischen, Kiichenzeilen und Regalen eine
behaglich wohnliche Note. Hier wird fiindig, wer das Aus-
sergewohnliche sucht.

Sich neu einzurichten, soll Spass machen Die Kundschaft
muss nicht bereits wissen, was sie will, wenn sie die Dienste
der Stuber Team AG in Anspruch nimmt. Gemeinsam
mit 75 Fachleuten, Innenarchitektinnen und Planern,
Zeichnerinnen, Schreinern und Monteuren sowie Ler-
nenden entsteht das Passende fiir alle, die ihre Privat- oder
Geschiftsriume neu einrichten wollen. Das Unterneh-
men im zugerischen Rotkreuz, das bereits in der vierten
Generation von der Griinderfamilie Stuber gefithrt wird,
verfiigt tiber einen Erfahrungsschatz aus fast 60 Jahren
Geschiftstitigkeit. «Wir wollen Lebenswelten schaffen,
mit unseren Kunden und fiir sie», erklirt Geschiftsfiih-
rerin Simone Stuber. Lebenswelten, die genau auf deren
Bediirfnisse zugeschnitten seien, auf ihr Leben, ihren
Rhythmus und Geschmack. Die Stuber Team AG ver-
stehe sich als Gastgeberin und Dienstleisterin. «Produkte
sind letztlich austauschbar, aber Begegnungen sind ein-
zigartig.»

Um quasi eine 4D-Vorstellung von den Endprodukten zu
vermitteln, werden regelmissig neue Entwiirfe im Show-
room des Unternehmens ausgestellt. «Die Menschen
sollen sich hier wohl fithlen, die Mobel anfassen und
erleben konnen. Es soll ihnen Spass machen, sich neu
einzurichten.» Dies zu erreichen, sei nur im Team mog-
lich, ist Simone Stuber iiberzeugt, von der Geschiftslei-
tung Uber den Verkauf und die Produktion bis hin zu den
Lernenden und zur Montage, aber auch in Zusammenar-
beit mit Partnerfirmen und Kundschaft. Deshalb ist der
Begriff «Team» auch Teil des Firmennamens.

Unikate nach Mass In vielen Kopfen sei die Stuber Team
AG noch als Kiichenbauunternehmen verankert. «Das
wird uns jedoch nicht mehr gerecht, wir sind mehr als
Schreiner - wir schaffen Lebenswelten.» Deshalb betreibt
die Firma eine eigene Kreativabteilung sowie eine hoch
moderne Produktion, in denen Mdbel nach Mass — meist
Unikate - entworfen und angefertigt werden. «Zu unseren
Kunden gehoren Architekturbiiros, Unternehmen und
Privatpersonen», fahrt Simone Stuber fort. Der Kernmarkt
umfasse die Kantone Zug, Luzern und Zirich. «Fiir unsere
Kunden sind wir aber auch regelmissig in der ganzen
Schweiz unterwegs.»

Besonders wichtig sei der Erstkontakt. «Wir stellen uns
die Frage: Wer ist die Kundin, wie lebt sie heute, welche
Wiinsche, Erwartungen hat sie?» Die firmeneigenen Bera-
ter wirden den Grundriss der einzurichtenden Rdume

1+2 In der hochmodernen Schreinerei
werden die Mobel massgefertigt.
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Vor Ort «Wir schaffen Lebensweltens»

1 Alles aus einem Guss: Eine Kiiche in trendigem,
zeitlos elegantem Design, bis ins kleinste Detail
hochwertig ausgearbeitet.

2 Simone Stuber hat im Jahr 2020 die Geschéfts-
leitung des Familienbetriebs in der vierten Generation
ibernommen.
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vor Ort analysieren sowie Moglichkeiten und Kundenbe-
diirfnisse ausloten. «Darauthin entwerfen wir Grundriss-
vorschlige, treffen eine Auswahl mit der entsprechenden
Kosteneinschitzung und unterbreiten der Kundschaft ein
erstes Angebot.» Dieses werde besprochen, revidiert und
schliesslich im Detail ausgearbeitet, ein Prozess, der von
den eigenen Kundenberaterinnen und -beratern begleitet
werde. «Wie lange dieser Vorgang dauert, ist stark von den
einzelnen Auftraggebern abhingig. Manche entscheiden
sich schneller, andere brauchen mehr Zeit. Das ist abso-
lut in Ordnung fiir uns.» Denn Ziel sei es schliesslich,
die bestmogliche Variante fiir jeden und jede von ihnen
zu finden. «Das ist ein sehr emotionaler Prozess. Uns ist
wichtig, dass der Kunde tiberzeugt ist.»

Anschliessend werde der Auftrag an die interne Projekt-
leitung ibergeben, welche den weiteren Vorgang bis zur
schliisselfertigen Montage betreue, auf Wunsch inklusive
Koordination der Partnerfirmen vor Ort auf der Baustelle.
«Unsere 3D-Planung ist durchgingig und gelangt von der
Planung direkt in die Produktion. Es sind also keine CAD-
Programmierungen mehr notig», fithrt die Geschiftsleite-
rin aus.

Individualitdt muss nicht unerschwinglich sein Die Pro-
dukte der Stuber Team AG sind im mittleren bis obe-
ren Preissegment angesiedelt. «Individualitit kann man
durchaus zu erschwinglichem Preis bekommen», betont
die Fachfrau. Die Wahl der Materialien konne den Preis
stark beeinflussen, hier seien die Moglichkeiten sehr viel-
faltig. «Uns ist die Designsprache wichtig, fur jeden Kun-
den.» Schwarz sei noch immer stark im Trend. Momentan
beliebt seien Glas- und Rauchglasausfithrungen, Holz-
verkleidungen mit feiner Rahmenleiste sowie vermehrt
auch wieder Industriedesign. «Warme Schlammténe sind
vorherrschend sowie ein schlichtes, zeitloses Design.» Im
Kiichenbau oft gefragt seien Dreheinschubfronten, hinter
denen man die Gerite verstecken konne, sowie Mono-
lithen aus Keramik oder Stein.

Schon als kleines Mddchen mitgeholfen «<Meine Schwes-
ter und ich sind neben der Schreinerei aufgewachsen»,
erzdhlt Simone Stuber. Nach der Schule hitten sie bei
der Mutter im Biiro der Buchhaltung ihre Hausaufgaben
erledigt. «Wir gehorten dazu und arbeiteten schon frith
mit. Das war prigend fir uns.» Als Kind und Jugendliche
habe sie sich noch nicht vorstellen konnen, in die Fuss-
stapfen ihrer Eltern und des Onkels zu treten, welche die
urspriinglich kleine Dorfschreinerei in ein grosses, florie-
rendes Unternehmen verwandelt hitten.

«Wir standen nie unter Druck, ins Geschift eintreten zu
miissen», stellt Stuber klar. Nach threm Studium des Faci-
lity Managements sei sie in den Betrieb eingetreten. Vor
drei Jahren habe sie von Vater Gerd Stuber die Geschifts-
leitung tibernommen, welcher dem Unternehmen als
Verwaltungsratsprasident verbunden geblieben sei. «Das
war der richtige Weg fiir mich. Wenn ich heute das Fir-
mengelinde betrete und das Holz rieche, ist es fiir mich
wie heimkommen.» >

Stuber Team AG
www.stuberteam.ch



